
Electronic Versus Physical Monitoring
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Monitoring in Recent CIAs
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Increased Focus on Monitoring

• Higher stakes
– Over $6.6 billion in settlements in 2012 YTD vs. $5.6 

 billion in 2011
– Increasing focus on individual accountability and 

 prosecutions
• Increasingly sophisticated enforcement 

 environment
– Focus expanding to claims and balance – not just off‐label

• Monitoring required in new CIAs
– 2012 CIAs

 
include GSK, Abbott, and others

• Technologies continue to improve
– Allowing for enhanced targeting and search 
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